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Keytel supera los 100 hoteles asociados en Brasil y refuerza su
posicionamiento en el pais con su convencion anual en Porto de Galinhas

e La compaihia consolida su crecimiento en el pais y reine a mas de 50 hoteleros en
un encuentro centrado en la evolucion de la comercializacion hotelera

e La inteligencia artificial, la evolucion de la busqueda de viajes y el impulso de la
venta directa marcan las claves de la estrategia de Keytel para mejorar la
competitividad hotelera

Brasil, 10 de abril de 2026. - Keytel continia consolidando su crecimiento en el mercado
brasilefio, donde ya supera los 100 hoteles asociados. Este hito reafirma la firme apuesta de
la compafia por ampliar su presencia en destinos clave del pais y reforzar su papel como socio
estratégico para el hoteleria independiente.

En este contexto, la compania celebrd su tercera convencién en Brasil, en esta ocasién en Porto
de Galinhas, un encuentro que reunié a mas de 50 hoteleros del destino y sirvié para poner en
valor una vision integral de la comercializacion hotelera. Keytel se posiciona como un partner
capaz de actuar sobre todas las palancas que inciden en el rendimiento del hotel: distribucion,
venta directa, marketing y revenue management.

El futuro de la bisqueda de viajes ya esta aqui
La busqueda de viajes entra en una nueva era: conversacional, intuitivay centrada en el usuario,
dejando atras los procesos administrativos.

Durante la convencion, Keytel conté nuevamente con la participacion de Google como
ponente destacado, en un momento en el que la tecnologia juega un papel determinante en la
captacién de demanda a través de la propia pagina web del hotel. "La busqueda de viajes esta
evolucionando y los hoteles tienen que estar preparados para obtener el mayor provecho",
apuntd el ponente invitado Pedro Fernandéz, Gerente de Contas Senior de Google en su
intervencion.

Keytel subrayé la relevancia creciente de la inteligencia artificial como vector clave en la
evolucion de la venta directa, destacando la necesidad de que los hoteles continden invirtiendo
en mejorar su "canal propio" que les permitan aumentar su competitividad y eficiencia
comercial. En esta linea, la alianza con Omnibees sera un elemento decisivo para el desarrollo
de las soluciones y servicios de Keytel en Brasil orientados a potenciar la venta directa de los
hoteles.

Un modelo que combina venta directa y distribucion internacional

El modelo de Keytel se apoya en un equilibrio entre el impulso del canal directo del hotel, su
propia web, y una potente red de distribucién internacional. Su central de reservas B2B, Restel,
crecié un 45% las ventas destino Brasil, hasta el punto de situar este destino en el sexto mercado
emisor en volumen de ventas internacionales para la compafia.


https://www.keytel.com/
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La companfia presenta un mix de ventas diversificado, con Argentina como principal mercado de
origen (35%), seguido del mercado doméstico de Brasil (24%), mientras que elresto se distribuye
entre una amplia variedad de mercados en los que la compania mantiene presencia comercial.
La compaiia sigue apostando por el mercado de Brasil y pretende consolidar su
posicionamiento como socio global para los hoteles de una forma agil y sencilla, para que cada
establecimiento pueda trabajar con Keytel obteniendo un impulso en su rendimiento comercial
sin necesidad de inversién operativa directa.

World Travel Market Latam
Keytel estara también presente en el World Travel Market de Latam que tendra lugar la semana

que viene en Sao Paulo e invita a todos los hoteles que quieran conocer més sobre la compaifiia.
Sobre Keytel Con més de 3.800 hoteles en 90 paises, Keytel se posiciona como la mayor alianza
global de hoteles independientes. Su innovador enfoque combina consultoria especializada,
herramientas tecnoldgicas y servicios avanzados para acelerar la transformacion y el
crecimiento de sus hoteles asociados, destacando siempre la singularidad de cada uno de ellos.

Sobre Grupo Hotusa

Grupo Hotusa es una dinamica organizacion del ambito turistico que suma ya cerca de 50 afios
de historia. El Grupo desarrolla su actividad en mas de 130 paises, cuenta con una plantilla de
mas de 6.000 trabajadores y, en 2025, alcanzé una facturacion superior a los 1.650 millones de
euros.

Lacompania se estructuraentres unidades de negocio. Laprimeraesla correspondiente al area
de explotacién hotelera, que bajo el nombre Eurostars Hotel Company cuenta con un porfolio
de mas de 300 hoteles en 24 paises. La segunda es la formada por el area de servicios a hoteles,
cuya actividad esta integrada bajo el paraguas de Keytel, la mayor alianza de hoteles
independientes del mundo que cuenta con 3.800 establecimientos asociados. La ultima unidad
de negocio es la correspondiente al area de distribucién, que opera como Restely comercializa
mas de 130.000 alojamientos a escala global.

>> Para mas informacion:
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